


Este documento contiene declaraciones e información a futuro relacionadas con Cementos 
Argos S.A. y sus filiales (conjuntamente denominadas «Argos») que se basan en el 
conocimiento de hechos actuales, expectativas y proyecciones, circunstancias y 
suposiciones de eventos futuros. Diversos factores pueden ocasionar que los resultados, 
desempeño o logros futuros reales de Argos difieran de los aquí expresados o asumidos.

Si se presenta una situación inesperada o si alguna de las premisas o de las estimaciones 
de la empresa resulta ser incorrecta, los resultados futuros pueden diferir 
significativamente de los aquí mencionados. Las declaraciones prospectivas se realizan a 
fecha de hoy y Argos no asume ninguna obligación de actualizar dichas declaraciones en el 
futuro debido a nueva información, acontecimientos futuros o cualquier otro factor.

Todas las discusiones sobre los resultados financieros y operativos que tengan lugar 
durante la convocatoria, se basarán en las cifras ajustadas, excluyendo las operaciones no 
recurrentes y no esenciales. Para más información sobre la conciliación y los ajustes, 
consulte los anexos de nuestro informe trimestral.
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Con un balance reforzado y un profundo conocimiento del mercado estadounidense, Argos seguirá 

aprovechando su posición estratégica en Latinoamérica para captar oportunidades de valor en todo el 

continente americano.

Por acción de Summit

c. 50% de rentabilidad en menos de un año (frente a los 36 $ de la combinación 

con Summit)

Por el 31% de participación en Summit

Múltiplo de aporte del Equity

▪ Equivalente a COP 10.000 por acción de Cementos Argos

▪ Además de estos $2.900 millones, Argos USA había distribuido más de $3.700 

millones en efectivo a Cementos Argos, la mayoría de ellos en los últimos 5 años.

Los $3.000 millones en adquisiciones desde 2005 requirieron aportes de equity de 

unos $1.000 millones. Con la aceleración de la rentabilidad a finales de la década 

de 2010, Argos pudo multiplicar sus fondos por un factor de 4,7 veces, logrando una 

TIR global del 20%.
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Revenues EBITDA EBITDA Margin

A pesar de los vientos en contra de la crisis 

financiera, Cementos Argos mantiene su visión a 

largo plazo de creación de valor

▪ Tras más de 50 años de exportaciones a Estados 

Unidos, Argos decide invertir en el segmento RMX con 

la adquisición de 9 de los clusters RMX en:

▪ Texas

▪ Arkansas

▪ Georgia

▪ Puertos en Houston, Savannah y Wilmington

▪ North and South Carolina



▪ La primera adquisición de cemento en 2011 marca un 

punto de inflexión en la estrategia de la empresa, 

convirtiéndose en un actor establecido e integrado 

verticalmente en EE.UU.

▪ 4 plantas de cemento

▪ 3 estaciones de molienda +150 plantas RMX

▪ 3 Puertos en Alabama y Florida
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Revenues EBITDA EBITDA Margin

Redoblar nuestra estrategia de expansión para 

aprovechar las oportunidades de M&A derivadas de 

la crisis financiera, estableciéndonos como un actor 

verticalmente integrado en mercados de alto 

crecimiento.



▪ 10 desinversiones de clusters RMX en: 

▪ Arkansas

▪ Florida

▪ Carolinas
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Revenues EBITDA EBITDA Margin

Tras un periodo de expansión, el enfoque se 

desplaza hacia la rentabilidad a través de la 

excelencia operativa en el cemento y las 

desinversiones de grupos RMX no estratégicos. 



2021 
Anunciamos nuestra intención de 

sacar a bolsa nuestras 

operaciones en EE.UU. 

2022 – 1H23
Proceso de preparación 

para lanzar la OPI

SEPTIEMBRE 2023
Creación de valor mediante la 

combinación de activos con 

Summit Materials 



La combinación de Argos USA y Summit crea una plataforma 

líder de materiales de construcción a escala nacional, 

generando sinergias por valor de 130 millones de dólares, 

de los cuales 40 millones se obtuvieron en el primer año de 
la integración.

States with significant presence

Both

Esta operación, junto con la ejecución de SPRINT, ha 

generado valor para nuestros accionistas: un TSR de 

>310%.
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$3.000 millones 

inversiones totales

Los ingresos aumentaron

más de 3 veces

El EBITDA aumentó

más de 4 veces

$445 millones de 

distribuciones entre 2022 

y 2023

$1.2b de la combinación 

con Summit

$2.9b

Venta a Quikrete



Cementos Argos da un paso significativo en la creación de 

valor para el accionista al monetizar su participación en 

Summit Materials mediante su venta a Quikrete a 52,5 

dólares por acción.

Distribuciones desde Argos 

USA

Combinacion Summit

Venta a Quikeret

                                       

▪ La plataforma latinoamericana genera ~$300 millones de 

Ebitda anual.

▪ A pesar de la reciente revalorización de la acción del 

270% en dólares desde el anuncio de SPRINT, el precio de 

la acción aún no reconoce el valor de la plataforma 

Latam.

Valor reconocido por el 

mercado de las 

operaciones de Latam 

Potencial de 

liberación de valor 

de las operaciones 

de Argos Latam 

* La operación está sujeta a las condiciones habituales de cierre, a la aprobación de los reguladores 

estadounidenses y a la aprobación en la junta general de accionistas de Summit. 1 Precio de Cierra del 22 de nvimebre, 2024



2,109

904

Debt Equity

Desde 2005, Argos despliega un crecimiento estratégico, invirtiendo U$3 mil millones en adquisiciones en EEUU, con 

aproximadamente U$1 mil millones en patrimonio. Gracias a inversiones inteligentes y excelencia operativa, esta 

historia de éxito resultó en:

In US billions

Total Investment Debt Equity FCF &
Divestitures

Distributions Cash out 1 Cash out 2 Debt Repayment Total Return

1Neto de Impuestos estimados.

1



▪ EE.UU. ha demostrado ser un mercado con importantes 

oportunidades y posibilidades de generar valor a largo plazo

▪ Argos seguirá siendo un aliado comercial de Quikrete en 

EE.UU., lo que no nos impedirá seguir creciendo en este país.
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Exceso de construcción acumulado
Acumulado en construcción
Viviendas iniciadas 

Financed gap Gap Total needs Cementos Argos S.A. has a presence in Venezuela through its 
subsidiary Corporación de Cemento Andino C.A., which is currently 
involved in a judicial process for the expropriation by Venezuelan 
trade of its plant located in the state of Trujillo in Venezuela.

▪ Aprovechando nuestro profundo conocimiento del mercado 

estadounidense, esperamos reinvertir una cantidad 

significativa de estos ingresos en esta geografía, con el 

objetivo de construir una plataforma de escala y 

rentabilidad comparables.

7 plantas cemento

7 molinos de cemento

14.4 MTPA de capacidad de 

cemento

46 Plantas de concreto

Source: 1internal calculations with U.S. Census Bureau information. 2 2021 Infrastructure report card 



GAIN-ON-SALE

$900m



Indira Díaz 
indira.diaz@argos.com.co

Susana Gaviria 
susana.gaviria@argos.com.co
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